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'Idazi americani si fanno sentire
In dodicimesi le esportazmm
verso gli stati Uniti giu di sei punti

Male il settore metalmeccanico

Fr anceschetu (Conﬁndustma) calo riequilibrato dal nuov1 mer cati

A un‘anno dall’mtrodumo-
ne dei dazi rec1proc1 ‘statuni-
tensi (correva il 7 agosto del
2025), il ‘mercato americano
mostra i primi effetti concreti
‘sulle esportazioni bresciane:
tra il perlodo precedente al-
Tentiata in vigore ‘delle misu-
re- protezionistiche: (dal terzo
trimestre 2024 al primo-quar-
to del 2025)e'quello successi-
vo (terzo trimestre 2025 finoa
TNAarzo 2026), l'export della
provmma verso:gli Stat Uniti -
in controtendenza rispetto- al
.dato nazionale - & infatti dimi-
nuito del 5;9%, passando, da
1,145 miliardi a 1,077 miliardi
di euro: Un risultato. oltremo-
do evidente, se si considera
che, in parallelp, le esporta-
mom complessive -del térrito-
rio sono aumentate-del 2,4%,

ragglungendo oltre 15 Tniliar-
di di euto: A évidenziatlo &

I'analisi contenutanel" quinto
nurhero-di BFocus realizzato |

dal Centro-Studi-di- Confmdu—
stria Brescia e-OpTer-dell'Uni-
versita Cattolica del Sacm

. Cuore,
In tale contesto, si legge |
nello studio; la-dinamica 'ge- |
. nerale riferita al solo. mercato .

statunitense nasconde diffe-
renze significative a livello set-

toriale. I comparti metalmec-

canici, dasempre]a spina dor-
sale della manifattura brescia-
na, hanno sperimeéntato nel
complesso una riduzione del

- 4,0%, passande da 937 a goo

milioni di euro verso gli Usa.

Da questo punto di vista, le.

1 Qle

‘' esportazioni

1 sono diminuite
-dal.l4ba

"

1. 1.077 milioni di

euro

@ Bresciagin
linea con tutte

lealtre

[ principall

| provincea’
" vocazione .

metalmeéccani-

| ca(nellafoto.la
* vicepresidente
' di Confindustria.
- | Maria Chidra

Franceschetti)
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In fabbrica
[ comparti
metalmecca-
_nhici, da sempre
-la-spina. dorsale
~della .
manifattura
bresciana, sono
- 1 pitl colplti

flessioni pill marcate hanno
interessato la metallurgm

“(-25,5%), 1 prodotti in' metallo
;E—m, 3%) e i mezzi' di trasporto:

-32,8%). Hanno invece mo-
strato una significativa capaci-

-ta di resistenza i macchinari

(+#1,5%). e soprattutto il com-
parto dei.computer, apparec-
chi étettronici e ottici'

(+33,3%). Segnali positivi arri-

vano inoltre — fuori-dalla me- -

“talmeccanica —~ dall'industria.

alimentare e bevande (+5,8%)

Il rapporto, come anticipa--
to, evidenzia-inolire come la
situazione brésciana si inseri-
sca in un quadro nazionale
nel quale la crescita del-

‘Texport italianeverso gli Stati
Umtl (+5,1%) siastata sostenu- |

S

ta esclusivamente dallecce-

- zionale performance del'com- -

parto farmaceutico e da quel- -
lo della:componentistica na-

-vale, Al netto di ‘questi due
-settori, infatti, anche Jexport

italiane verso il mercato ame-
ricano rlsulterebbe in dimi-"

nuzione:(-7,3%): 1/andaménto

della provincia di Brescia-ap-' |
paré infattiin linea con: quello-
deglialtii pnnmpah terriforia |
vocazione metalmeecanica:
su tutte Modena (-9,0%), Vi-
cenza (-9,6%) e Torlno '
(13;25%).

- «Il'mercato- statumtense &
un punto di riferimento stra-
tegxco pér molte imprese bre-
sciane — commenta-Maria |
Chiara Franceschetti, vice |

i presidente di Conﬁudustna;:'

Brescia-con delega all'Interna- |
monahzzazmne— 1l dato che

. emetge &:delicatd, ma nox al-
‘Jarmante; questo-calo si'inse-

‘'risce in un: conteste: in-cui le -

: vendltekaJl’estero della nostra

provifeia continuano. a cre-
scerex». «A un anno dall'intro-
duzione dei dazi reciproci vo-.
luti datl’ armmmstramone

| Trump, Yeconomia dégli Stati
1 Uniti continua a-crescere; ma

presenta elementi di fragilita

eil reshormg resta un-obijetfi- -

vo- piu difficile di quanto sug-
gerisca la retorica protezioni-

.stica» aggiunge Daniela Bra-
* goli, docente di Econdmia po-

litica e membro del comitato
seientifico di OpTer. .

Massimiliano Del Barba
. @RIPRODUZIONERISERVATA-

1
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-L automazmne
spinge i conti
di Gefran:

+2 3% a glugno

'cav1 e utlle m
Z. crescita nel ] pnmo
. _' _semestre 2026 per:
-Gefran, Igruppodi ~ * .
A'Provagho dIseoha chmso
i pmrm seimesi dell'anno ~

*.con'un fatturato: dl 73:8 o
- - milioni di euro, in s

~aumento del 2;,3%. nspetto _
. di 72,2 milioni dello Stesso-
penodo del’ 2025. L'Ebitda

- siattesta 313,2 milionidi- -

“-euro, pari a circa il 18%dei
* Ticaviy mentrel'utile netto- -,
. salea 6,7 milioni; il gs del:

“fatturato.-Resta positiva .
~anchela; posizione - -
. fifanziaria néfta, paria . . .

25,6 milioni di euro. A

- trainare I ‘Tisultati & stato 11 -
'comparto ‘dei: componenn
- per lautoimazione; in - * -

‘~creseita del 6,9%, anche . -
-grazie al contributo diCZ -

- Elettronica, ‘entrata-nel’

- gruppo el 2025. Pil1 .-

~:contenuto laumento del”
- business.dei sensor - - .

+(#1,3%). Sul fronte -
- .geografico-avanzano il
“‘mercato italiano- (+4,1%) e .

.soprattuttol Asia (+7, 1%;

. che diventa +10,6% a camb1
-/ costanti); mentre le -

-~ Americhe registrano una

; -;ﬂess1one del's,196.: 100 7
“-aiumentoanchela raccolta

- 6idini, che cresce del 5,29%,.

- ‘sostenuta dai componenti

- perlautomazione (+161 5):,

| :-«Irigultati del primo”

. $emestre-confermano la

solidita dél nostro
: .modelio di business.e Ia
" capacita. del gruppo-di .

adattarsia un contesto
‘ancord-caratterizzato-da |-
. -volatilith e incertezza» -
' af.ferrna Pamministratre .
delegato Marcello Perini.

(b)) mwaouunonemssnvnm
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Bresciaoggi

+ Il gruppo bresciano
chiude i primi sei mesi

del suo 2026

con 73,8 milioni e ordiniin
crescita del 5,2%

BRESCIA In un contesto inter-
nazionale ancora segnato da
incertezza e rallentamento
della domanda, Gefran archi-
via un primo semestre in cre-
scita e conferma la capacita di

coniugare soliditd finanziaria

e investimenti per lo svilup-
po. [l gruppo bresciano, spe-
cializzato nelle tecnologie per
l'automazione  industriale,

[ bilancio

chiude i primi sei mesi del”

2026 con ricavi, ordini e utile

-netto in aumento, rafforzan~

dole prospettive per lasecon-
da parte dell'anno. I'ricavi con-
solidati si attestanc a 73,8 mi-

. lioni di euro, in crescita del

2,3% rispetto allo stesso perio-

do del 2025. A sostenere il ri--

sultato @ stato soprattutto il re-
cuperc della domanda regi-
strato nel secondo trimestre,
accompagnato dal buon anda-
mento del business dei com-

ponent per l'automazione €
dalle’ performance positive .
dei mercati italiano e asiatico.

Ancora pil1 significativo il da-

07 Agosto 2026

Gefran cresce ancora: ricavi, ordini e utlle in aumento

torelativo agliordini, salitidel
5,2%, un indicatore che lascia
intravedere uria domanda in
progressivo  consolidamento

‘e che oftre fiducta suile pro-

spettive dei prossimi mesi. La
crescita si riflette anche sulla
redditivita. L'Ebitda raggiun-
ge 113,2 milioni di euro, men-
tre I'utile netto sale a 6,7 milio-

ni, in lieve miglioramento ri-

spetto allo scorso anno, neno-

~ stante il gruppo abbia scelto di

incrementare gli investimenti
in: ricerca, sviluppo commer-
ciale ¢ rafforzamento- della
struttura produttiva. Proprio’
gli investimenti rappresenta-
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A sostenereilrisultato @
stato il recupero della
domanda registrato nel
secondlo trimestre, conil .-
buon andamento dei
componenti d'automazione

nouno degli elementi centrali
della strategia aziendale. Nel
primo semestre Gefran ha de-
stinato 8,1 milioni di euro allo
sviluppo, piu del doppio ri-
spetto allo stesso periodo del
2025. Le risorse sono state in-

dirizzate all'innovaziofie tec-
nologica, all'ammedemamen-
to degli impianti e soprattutto

_ alla realizzazione del nuovo

polo produttivo e tecnologico
di Provaglié d'Ised,.destinato
a diventare dal 2027 la. nuova
sede centrale del gruppo.

A sostenere questo percor-
so @ anche una situazione pa-

trimoniale particolarmente

solida. , _
La posizione finanziaria net-

taresta positiva per 25,6 milio- -
-nidi eure, un dato che consen-

te allazienda di finanziare
con risorse proprie il piano di

crescita, mantenendo al tem-

po stesso un equilibrio finan-

.ziario robusto. «I risultai posi-

tivi del primo semestre 2026
confermano lasolidita del no-

_stro modelio-di business e la
_capacita. di- adattamento del

Gruppo & un contesto ancora

- complesso», commenta l'am-

ministratore delegato Marcel-
lo Perini. «Continuiamo a in-
vestire con una visione dilun-

" - go periodo, rafforzando com-

petenze, innovazione e pre- -
senza sui mercati internazio-

_nali, con la fiducia di poter

proseguire il percorso di cre-
scitaanche nella seconda par-
te dell'anno». Giu.S.
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L analist di BFocus

‘Unannodidazi:persi68 milioni
nell’export verso gli StatiUniti

Per quanto riguarda i comparti metalmeccanici la riduzione & del 4%; paria 37 milioni di euro (da 9.37'21 900)
1l commercio estero del territorio globalmente invece cresce: aumenta del 2,4%, toccando i 15 miliardi di euro

~ . GIADAFERRARI

1l peso ¢'é e si sente. A distanza di-un anno
dall’entrata in vigore dei «dazi reciproci» sta-
tunitensi, le esportazionibresciane verso gli
Stati Uniti segnano un calo del 5,9%. Il con-
fronto rignardai 9 mesi precedenti I'applica-
zione delle misure protezionistiche, dal terzo

trimestre 2024 al primo trimestre 2025,€19 -

successivi, dal terzo trimestre 2025.al primo

trimestre 2026. Tra i due periodi le vendite

provinciali sul mercato americano sono:sce-
se da1,145 21,077 miliardi di euro. Una perdi-

tadi-68 milioni.che vaindirezione oppostari- :

spetto-allexport bresciano complessivo, cre-

sciuto nello stesso arco temporale del 2,4%,

dai4,729a15,075 miliardi.

La situazione . . )
La fotografia arrva dal ‘quinto numero di
BFocus, l'approfondimento realizzato dal

Centro Studi di Confindustria Brescia e da.
OpTer dell'Universita Cattolica del Sacro

Cuore. I} mercato statunitense, terza destina-
zione estera della provincia, restituisce pexd

un quadro molto differenziato tra settori. La -
metalmeccanica, spina dorsale della manifat-

turalocale, limita laflessione al 4%: le vendi-
te oltreoceano passano-da 937 a 900 milioni
di euro. Altinterno del comparto arretrano i
mezzi di trasporto, da 24- a 16 milioni
{-32,8%%), la metallurgia, da 137 a 102 milioni
(-25,5%, e i prodotti in metallo, da 229 2196
milioni(-14,3%). Tefigono invece macchinari
e apparecchiature, prima voce dell'export
brescianoc negli Usa, che salgono da 448 a 455
" milioni (+1,5%). La crescita pio marcata ri-
guarda computer, apparecchi elettronici e ot-
tici: da 99 a 130 milioni, paxi al 32,3% in pitl.
Fuori dalla metalmeccanica, alimentari e
bevande avanzano da 45 a 47 milioni (+5,8%)
e gli altri prodotti manifatturieri da 33 a 26

- milioni {49,5%). 1l segno-& negativo per tessi-
. le, abbigliamento, pelli e accessori, scesi da

53 a 36 milioni {-32,4%), prodotti-chimici e
farmaceutici, da 52 a 37 milioni (-29,4%), arti-
coli in gomma e materie plastiche, dal7als .

- milioni{-11,3%), e altri prodetti,da 9 a7 milio-

ni(-23%). ,

Un campanello L
«Il dato che emerge & delicato, ma non allat-

~ mante: il calo dell'export verso gli Usa siinse-

risce in un contesto in cui le vendite all’este- .

-ro della nostra provincia continuane a cre-

scere e in cui Brescia si muoveinlinea.conle

altre grandi province manifatturiere italiane

- commenta Maria Chiara Franceschetti, vi-

. cepresidente di Confindustria Brescia, -. La
_flessione registrata nell'uitime-anno va letta

all'interno di un contesto internazionale di- '

‘ventato pitt complesso rispetio a un anno fa,
~ e inumeri-confermano che le misure prote-
. zionistiche stanno producendo effetti sugli

scambicommerciali». L
1l confronto nazionale conferma questalet-

“tura. L'Ttalia ha aumentato del 5,1% le espor-

tazioni verso gli Stati Uniti, da 50,207 &
52,769 miliardi, ia il risultato & sestenuto dal
farmaceutico e-dagli altri mezzi di trasporto,

[—————— |

Franceschetti (vice presidente
di Confindustria Brescia): «Il dato
e delicato, non allarmante»

[ ]

Frale province che esportavano
dipiit negli Usa solo Firenze,

Frosinone e L'Aquita crescono
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in particolare dalla componentistica navale. -

Eliminando gueste die voci, l'andamento
passaa.-7,3%. Frale 15 province che esporta-
‘vane di pit: negli Usa nel periodo precedente
ai dazi, soltanto Firenze, Frosinene e L’Aqui-
la; tutte legate”aila farmaceutica, CIescono.

‘Brescia, undicesima; registra una contrazio- .
ne Vicina a Bergamo (-5,7%).¢ pitt contenuta

di quelie delle altre principali aree metalmec-
caniche: Modena perde il 9%, Vicenza il
9,6%, Torino il 13,2% e Bologna il 6,5%. La
svolta protezionistica non haintanto prodot-
"to prove di-un riterno ampio-e generalizzato
delle attivitaprodufttive negli Stati Uniti.
«Produtre nel Paese richiede investimenti
elevati, filiere affidabili e, soprattutto, mano-
dopera-tecnica qualificata - osserva-Daniela
" Bragoli.compenente del comitato scientifico

1l quadro restaincerto anche sul fronte ma-
croeconomico. Le tariffe sono pagate dagli
impertatori statunitensi, che possono assor-.
birne il costo riducendoimargini-oppure tra-
sferirlo s imprese e consumatori. Le pressio-
ni si concentrano suibeni gon-una-forte-‘com— .
ponente importata e sugli input produttivi
come acciaio e alluminio, Per il 2026 BFocus

- riporta una crescita statunitense stimata al

2,2%, accompagnata pero -da un'inflazione
del 3,8%,; superioreal 2,8% dell'area euro. -
«Lepressioniinflazionistiche el'elevato di-
savanzo pubblico rendono il quadro ancora
piit incerto - conclude Bragoli - Inoltre, la di-
pendenza da componenti e materie prime
importate fa si che i dazi pessano aumentare
anchei costi della preduzione domestican.

di OpTer -.-Questo rappresenta un ostacolo
anche perlé imprese italiane che intendono
.aprire uno stabilimento negli Stati Unit: Qui
le aziendé incontrano difficolta sianel reperi-
retecnicie operairspecializzati, sianeltratte-
netli, anche per la minore attrattivita del la-
voro manifatturiero trale nuove generazioni
e per Yelevata mobilita che -caratterizza il
mercato dellavoroamericano». -

Export verso gli Stati Unili per provincia

Datiin milioni euro a prezzi correnti - 7
Ternitario 3Q241Q25 3Q25-1Q26 Variazione
e -~ '50.207_ _ 52.769 1481
Italia (al netto difarmaceutico * 37.603.  34.839 a3l
] e altri mezzi di trasporto) o L : P |
1 Firenze 4,970 6.566 —_1+32,1
2 Milano 4.871 4716 320 )
"3 ‘Modena ~ 2268 2.063 8,0 O] . :
-4 Frosinone 2.255 3.278 — 1+454
5 Bodlogna 1.950 1.822 65 -
6 Vicenza“ " 1716 1.552 Y-
7 Torino 1.712 1.485 a2
8 Roma 1.609 1.207 - 250 ]
9 Bergamo 1.433 .1.351 - 57T
10 Trieste 1.266 66 cis s | -
. 11 Brescia 17145 - 1077 - 590 7 0 L
12 Reggio neliEmilia 1.080 ‘982 910
13 Latina 1.036 506 S22 | :
14 L'Aquila ' : 980 - 1.562 _ ' . =1+593 "
15 Treviso . o977 : 884 -94
7 Fonte: nlaboraziont Centse Siudi Confindustila Brascia su datl \STAT Withub |
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]Le aziende bresciane

Strategle diverse
per poter assorbire
il peso delle tariffe

- Mario Bonomi:
«C’& chi ha fatto .
scorta in anticipo»
“Mario Gnutti:

«l clienti cercano
fornitori capaci di
produrre inloco» -

Scorte accumulate prima
dei rincari, stabilimenti
aperti oltreoceano e mac-
chinari capaci .di guidare
personale menosésperto: Le
tre imprese bresciane ascol-
tate da BFocus hanno rispo-

sto ai dazi con strategie dif--

ferenti, accomunate dalla

scelta di avvicinare produ--

zione e assistenza ai clienti
americani. - Per . Bonomi
Group gli Stati Uniti valgo-

o circail 30% del fatturato,

con oltre 120 milioni-di dal-
lart esportati nel 2025. «Lo
scorso anno abbiamo para-
clossalm‘ente-.registrato un

piccodi ordini:iclientihan--
no fatto scorta anticipando

i dazi- spiega Mario Bono-

mi, general manager di Bo-

norrii Group Plumbing Divi-.

sion -. Nel 2026 stiamo assi-
“stendo a una contrazione .

dovuta allo smaltimento di

- questi». L'acquisizione di
un'azienda-a Webster. Clty,
inlowa, permette al gruppo

di produrre «Made in Usa»,
contenere il rischio di cam-
bio e servire il Nord Ametri-

ca in una settimana. Beno- .

ini segnala perd la pressio-
nein Eurepa-dei produttori
cinesi_esclusi dagli Stati

Uniti da dazi superiori al

100%. Le mherci riversate so-

prattutto nel Nord Europa e

inGermania stanno.compri-
mendo i margini dei produt-
tori locali. Lo stabilimento
di Maclodio .del Gruppo
Gnutti.Carlo, invece, espor-
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; e
Gianfranco Sala:-

- «La Corte Suprema
ha dichiarato illegittimi
alcuni dazi, permettendo
alle aziende di chieclere
rimborsi milionari»

H

ta tutta la ,produziorie e ne

" destina-circa il 45-50% agli -

Stati Uniti. «Piu che il costo

diretto della tariffa nel bre-

- ve. periodo,-cid che stiamo
esservando & una spinta
massiccia dei grandi clienti
Oem verso la regionalizza-

zione - afferma Mario Grut-
ti, vicepresidente. del grup-
po -. I dazi di Trump, uniti
alle tensioni geopolitiche

_globali, hanno innescato

una -domanda di stabilita

che sta portando a una “mu- -
tualizzazione” delle produ- -

" zioni: i clienti oggi chiedo-
no fornitori capaci di pro-
durre localmente per miti-
gare ogni rischio di disrup-
tion». Il gruppo sta poten-
ziando i siti nell’area di De-

- troit ein Ontario e ha scelto
di costruire da zero una fon-
deria in Nord America. Per
Gnutti il capitale umano
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. rappresenta la risorsa pit

scarsa e difficile da reperi-
re, soprattutte negli Usa. La

" localizzazione delle produ-

zioni; a suo giudizio, segne-
ra almeno il prossimo de-
cennio e potra ridurre I'im-
patto dei trasporti franso-
ceanici. Infine, per Sala Srl
il mercato statunitense & ar-
rivato a pesare quasi il 50%
del fatturato. «E-emerso un
paradosso: tassarei beni
d'investimento ¢ sconside-
rato sel'obiettivo é riequili-
brarela produzione inter-
na, poiché finisce per gon-
fiare i costi per le imprese
americane e alimentare I'in-
flazione —osserva Gianfran-
co Sala, amministratore uni-

o -. Tuttavia, la tensione @

stata mitigata dalla senten-
za della Corte Suprema che
ha dichiarato illegittimi al-
cuni-dazi, permettendo alle
aziende di richiedere rim-

‘borsi milionari». Sala ha se-

parato dalle forniture tra-

~ sporti e garanzie non sog-

getti a tariffa, riducendo Ia
base imponibile. La rispo-
sta principale & perd tecno-
logica: manutenzione pre-
dittiva, assistenza da remo-

- to dall'ltalia e tecnici ameri-

cani formatiin se?ie. G. Fer,
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Data center, primo stop
L’allaccm elettrieo non basta

o.LaProvincia
chiarisce che &
stata presentata
soltanto l'istanza
‘per la connessione
e non quella

per I'impianto

_ GIUSEPPESPATOLA |
giuseppespatola@_ﬁresciaoggi.it

TRAVAGLIATO Sul progetto
del maxi-data center di-Tra-
vagliato arriva il primo vero
stop amministrativo. E non
rignarda ancora ‘la server
farm in - sé, ‘ma. -proprio
quelliinfrastruttura elettrica
senza la-quale un impiante
da 300 megawatt nen po-
- trebbe:esistere. La Provincia
di Bresciaha infattiicomuni-
cato-a East Gate:Srli «motivi
ostativi - allaccoglimento
dell'istanza» presentata per
larealizzazionedellaconnes-
sioneallaRéte'ditrasmissio-
ne’ nazionale. Tradotto dal

linguaggio —amministrativo:

Palazzo Broletto ritiene che,
nelle condizioni  attuali; il

procedimento non possa an-
dareavanti cosl com’e-Ik do-
cumento; firmatoil e:agosto,
mette soprattutto un punto
fermo nella vicenda'.che da

settimane alimenta:il con-

fronto politico tra-Travaglia-
to, Castegnato e-il territorio

dell’hinterland oecidentale.

di Brescia. La domanda-pre-
sentata alla Provinciariguar-
da la costruzione e:l'eserci-
zio-degli elettrodotti a 380
kV necessari alla connessio-
ne di un data:center da 300
MW. Ma lo-stesso data cen-
ter, - precisa -espressamente
l'atto, «<non & oggetto:della
presente istanza». E gli elet-
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In una simulazione al computer |‘aspetto de! Data center

trodotti sono 'subordjhgti al-
~1Ja sua. realizzazione. E qui
"~ cheil percmrso‘si _inceppa.

H «met» del Broletto”
Per la Provinciala:connessio-
ne elettrica non pud essere
“.considerata uiv'infrastruttu-
1a indipendente dall'epera
.che dovrebbe alimentare. Il
data center & lintervento
principale; Ia linea elettrica
ne & funzionale. E poiché il
~primo, allo stateiattuale, non
risulta autorizzato, viene me-
no une dei presupposti ne-
cessari per procedere separa-
tamente sulla seconda. Non

& soltanto una questione pro- -

e

ll progetto, se depositato .

- ¢on.una potenza di120

megawatt o superiore,
dovra essere valutato dalla
Regione secondo le nuove
regole sui data center

cedurale, Nel frattempo, in-
fatti, @ cambiato il guadro

normativo nazionale. Da qui
‘irilievi messinero-su bianco

dagli uffici:provinciali. Man-
ca‘ inhanzitutto la. copia
dell’autorizzazione del dafa

center-che la nuova connes-

sione dovrebbe servire. Ma
manca anche.una versione

aggiornata della soluzione di

connessione alla Rete di tra-
smissione_nazionale predi-
sposta da Terna, nella quaie
siano. chiaramente -distinti.
gli elementi che costituisco-
no «impianto di utenzar da
quelli-classificati come «im-
pianto.di rete». E soprattutto
vieneribadito chela connes-
sione «non costituisce infra-
struttura autonoma, essen—
do direttamentelegataal da-
ta center che al momento
non risulta autorizzato. E un
passaggio che cambia anche
lalettura politica della vicen-
da. Prima di interrogarsi su
come portare 300 megawatt
aTravagliato bisogna stabili-
re se, come e atiraverso qua-
le procedimento potra esse-.

" re autorizzato il data center

che quell’energia dovrebbe
consumare. Ed & su questo
terreno-che eritra in gioco la

. Regione Lombardia. Il caso

TraVagliato diventa cosi uno

dei primi banchi’ di prova

concreti delle nuove regole
sui data center. East Gate ha

dieci giorni dal ricevimento

della.comunicazione perpres

sentare osservazioni, contro-

deduzioniced eventualenuo-

va docurnentazione tecnica.

Sele osservazioni non arrive-

ranno, oppure se la Provin- .
cia le considererd insuffi-

cienti, l'esito indicato nel do-

cumento ¢ gia scritto: I'uffi-

cio procederaallaformalear-
chiviazione  dellistanza.- E
cosi, meritre-'sul territorio
cresce il confronto,la partita’
torna per il mamento al pun-
to essenziale: primadel cavo
da 380.milavoltvieneildata -
center, E prima del data cen-
ter viene la sua autorizzazio-
ne. '
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Un anno di dazi: l’export bresciano
frena negli Usa, ma cresce nel mondo

Lo studio realizzato dalla territoriale di Confindustria e OpTer dell'Universita Cattolica

- L'ANALIST. | |

ERMINIO BISSOLOTTI
e, bissolotti@giornaledibrescia.it

= BRESCIA. L'ordine venne
impartito nella nottetra il 31 lu-
glio e I'1 agosto di un anno fa: i
dazi voluti dal presidente degli
Stati Uniti Donald Trump entra-
_rono in vigore pochi giorni do-
po, 17 agosto. Limmagine del ty-
coon americano con il cartello-
ne delle tariffe doganali prescrit-
teai «Paesi fornitori»rimbalzava-

no su tuttii media internaziona-

li, rappresentando una seria mi-
nacciaper l'economia globale.
-Allorail Centro studidi Confin-
dustria Bresciae OpTer dell'Uni-
veristd Cattolica individuarono
200imprese dellanostra provin-
cia con-un fatturato complessi-
vo dioltre 12: miiliardi; stimando
che quiasiil'70% dilorg,in modo
* diretto oindiretto, fosse danneg-

glata da questa misura restritti-.

‘va. Adjstzmza diun anno T'asso-

’-.mazmne divia Cefaloma elate- -

neo cmttadmo hanno’ stllato un
~ primo bilancio- dell’ @ffetto da-
zi» sulla nostra atvitd-manifat-

turiera, rilevando ‘una frenata

del 5,9% dei flussi commerciali
verso Usa.ma contestualmente
una crescita generale dell'ex-

_port.del made in Brescia nel,

mondo, pari al 2,4%. Il nostro si-
stema produttivo per certi versi

dimostra di aver gestito bene il
rischio, anche selo scenario glo-
bale resta segnato dall'incertez-
za e condizionato, ogni giormo,
da nuove variabili. Le flessioni
pitt marcate dell'export brescia-
no negli Usa hanno interessato
lametallurgia (-25,5%),iprodot-
tiin metallo (-14,3%) eimezzi di
‘trasporto (-32,8%). Hanno inve-
ce mostrato unasignificativa ca-
pacita diresistenzaimacchinari
(+1,5%) e soprattutto il compar-
todei computer, apparecchielet-

tronici e ottici (+32,3%). Segnali -

positivi arrivano invece dall'in-
dustria ahmenta:e e bevande
(+5,8%).

11 quadro. «Il dato che emerge &
delicato, ma non. allarmante -
conviene Maria Chiara France-
schetti, vicepresidente diConfin-

dustriaBresciacondelegaall'ln-.

ternazionalizzazione - il calo
dell'exportverso ghUsasnnsen-
sceinuncontestoin cuilevendi-
te all’estero della-nostra provin-
cia continuano a crescere € in
cui Brescia simuovein linea con

lealtre grandi provmce mamfat-

,tunere italiane».: ¢
Ine eﬂ’etu T'andamento della

provinciadiBiesciaappare inli-
nea con guello degli altri princi-

pali territori a-vocazione metal-

meccanlca su tutte Modena -

(-9,0%), Vicenza (-9,6%) e Tori-
no (-13,2%); in ogni caso, tra le
prime quindici realta per export

. negli Usa, solo tre registrano se-

gno positivo: Firenze, Frosinone

e L'Aquila (tutte legate al settore
farraceutico).

A tal proposito, il rapporto d1

Confindustria evidenzia come:-
lasituazione bresciana si inseti- -

sca in un quadre nazionale nel
quale la crescita dell’'export ita-
lianoverso gli Stati Uniti (+5,1%)
ssa “stata - sostenuta’ escliisivaz

' mente .dall’eccezionale iperfor-
mance del comparto farmaceu-,

ticoedaquello dellacomponen-
tistica navale. Al netto di questi
due settori, anchel’export trico-
lore verso il mercato americanc
risulterebbe in  diminuzione
(-7,3%). «La flessione registrata
nell'ultimo anno va letta all'in-
termo di un contesto internazio-
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- EXPORT DI MADE IN BRESCIA VERSO GLIUSA

Lo e 3°TR|M 24~1°1R|M 253 TRlM 251 TRIM'26* . VARIAZIONE
Prodotti-alirnentari ebevande L ,455 i 477 +5,8% A
. Tessile, abbigliamenta, pelli e acc. ‘53_. 36 32,4% V¢
_ Prodotti:chimici e farmaceutici 520 37 29,45V
Art in.gomma e materie plastiche -7 15] 11,3% V-
| Prodotti della metallurgia. w7 Ed 102 ] -25,5% V

| Pradottin metallo 29T 196 1 1435V
‘:‘Comp'ute'r, app. elettronici e ottici .'9'9 136[::] +32,3% A
| Macchinari e apparecchiature 448 F 1A 4551 «1,5% A -
%Mez_fzi‘di‘iraspnrto 24 6] 32,8%x V -
> Altrl prodotti manifatturieri 33 36 +9,5% A
‘Mtriprodotti 1 71 -23,0% V
TOTALE . 1145 1077 -5,9% V
F-.O-N-'-ri:'.nc'dﬁfmdustna Brescral m!hom euroaprezm correnti D '-ihf'c-g-db

‘nalediventato piit complesso Ti-
spetto a un anno fa, e i numeri
confermanochelemisure prote-
zionistiche stanne-producerido

- effetti sugli scambi commerciali-

- aggiunge Franceschetti -. Bre-
scia non & immune a queste di-
namiche, ma le nosire imprese
continuano a .dimostrare una
forte capacita competitiva; con-

fermandosi trale realtd manifat-

turiere pil solide e competitive
del Paese»., Parole a cul fanno

eco quelle della prof.ssa Daniela-

Bragoli dell'Universita Cattoli-
ca: «L'economia degli Stati Uniti
continua a crescere, Ima presen-
ta element di fragilita e il resho-
ringrestaun obiettivo pitidiffici-

]e di quanto suggeriscala reton-
cajprotezionisticar.

1 dazi hanno rafforzato.gli in-

centiviariportarealcuneprodu-
zioni negli Stati Uniti, ma non vi
sono ancora prove di un resho-
ringampio e generalizzato, ovve-
rodiunrtientronel Paese d'origi-

_ne di attivitd produttive precé- -
déentemente delocalizzate allle- -

stero. «Produrte negli Usarichie-

deinvestimentielevati, filiereaf- -

fidabili e, soprattutto, manodo-
peratecnicaqualificata - puntua-
lizzaladecentedi Econornia Po-
litica -. Questo. rappresenta tn
ostacolo ariche per le imprese

italiane che intendono aprire

unostabilimentonegli Stati Uni-

ti. Quile aziende incontrano dif-
ficolta sia nel reperire tecnici e
operaispecializzati, sianel tratte-
nerli, anche perlaminoreattrat-
tivita del lavoro- manifatturiero
trale nuove generazion eperl e-
levata mobilitd che caratterizza
il mercato del lavoro america-
now:L'ihcertezza e le difficolta,
insomma; fimangono. «II ho-.
5tro.compito.@ continudre a so-
stenere le imprese nei percorsi
di crescitaverso!’estéero - chiude
l’unprendltnce , favorendo!’ac-
cess0 a nuovi mercati e raffor-
zandolaloro capacitadi compe-
tere attraverso qualitd, innova-
zione, competenzeerelamomdl
lungo periodon.
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 LINTERVENTO

Dobbiamo chiederei cosa stiamo facendo per migliorare la situazione

LA RIPRESA C'E, ORA SERVONO INVESTIMENTI E VISIONE: LA VERA SFIDA E LACOI\/IPETITIVITA

CLAUDIO TEODORI . 'Docente di Economia aziendale a\l'l.!niversit‘a degliStudi di Brescia

dati che emergono dal recente studio di Confapi
sull'andamento delle Pmi nel secondo trimestre del
2026 sono certamente incoraggianti, anche se
Yattenzione:deve essere martenuta alta, perché il
quadro internazionale ¢ tutt'altro che chiafo: 5i & assistito
alla crescita delifatturato,-dei livelli-di:produzione e degli
ordinativi,a testimonianza della capacita di reazione in'un
contesto difficile e discontinuo, nel quale I'incertezza sui -
costi dell’energia e delle materie:prime pud modificare .
rapidamente lo scenario che si stadélineando. Indicazioni .
- analoghe derivano anche dalle ultifne due analisidi - -
Confindustria;: Ja prima mette in-evidenza a Brgsciala
crescita della manifattura che, tuttavia, a livelio nazionale
presenta segnali.di fragilitd, con-terziario-e servizi che
stanno guadagnando terreno. I risultati sulla seconda
analisi sono sviscerati nel pezzo sopra e riguardano 'export
del «made in‘Brescia» nell'ultimo anno. - :
Nel complesso sono dati positivi. E perd fondamentale
per il nostro Paese € la nestra provincia valorizzarela
- manifattura, che rappresenta un elemento distintivo a
livello intemazionale. Sono notizie importanti? Certamente .
si. Seno netizie forti? Non lo seno perché dovremmo
chiederci cosastiamo facendo, anche come sistema, per
migliorare:questi andament {investimenti, maggiore
produttivitd, ecc.) oppure riconoscere che stiamo-
beneficiando di un attimo.di tregua. Se-continuiamo a
operare sempre nello stesso modo, il miglioramento
congiunturale & una fotografia che non ciappartiene:
Riprendendo i risultati relativi alle Pmi; pur riferiti a un
numero limitato di realtd, il messaggio che emerge &
duplice; da una parte le Pmi sanno affrontare e gestire la
complessitd; dall’altra esistono profonde differenziazioni
all’interno di questo grande aggregato, come testimonia la
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variabilita tra i tassi di utilizzo degli impianti. Tali
differenze rappresentano un elemento:su cui riflettere per
comprendere le caratteristiche delle imprese che.
reagiscono meglio e ‘individuarne le condizioni di sviluppo.
In sostanza, sebbene i :dati-dei var studi siano importanti
perconoscere I'evoluzione nel breve, cid'che interessa
davvero ¢ individuare le condizioni per la.competitivita
futura.’Anche se il primo semestré evidenzia risultati in
miglioramento, & necessario mantenére una certa
prudenza nelle scelte, perché il contesto internazionale
continua aessere instabile; rmghora:e la capamta di
gestione:in presenza di continua
T : " -discontinuita; concentrare ghi
Le Pmi sono radicate -/ investimenti.sulla formaziene e

A

nei territori -| SW'innovazione; alfine di
. migliorare la produttivita, storico
evanno orgarz_tzzat«e. puntozditdebo]ezza.' .
per dlSU’ etli | - Quello-che dovremmo

verificare, anche.attraverso

quest studi, & la capacnté delle Pmi-di lavorare insieme e di
sviluppare progetti comuni in ambiti-nei quali,
smgolarmente, nen possone raggiungere risultati adeguati,
comela ricerca e sviluppo e.alcune forme di innovazione,
Per quest'ultima & perd fondamentale I'esistenza di
plattaforme o] soggem-che spingano in questa direzione,
siano credibili e operino esclusivamente nell’interesse delle
- imprese. Serve quindi un sistema in grado di supportarle.
nel lungo periodo. Grandi aspettative sono riposte st
Brescid Innevatien Disttict (BInD}Y, che dovrebbe avere
nelle Pmi il principale:interlocutore. ’

Tormnando alle sfide che influisceno sulla compeunwté le
principali attengono alla trasformazione digitale, -
all'internazionalizzazione e all’appartenenza alle filiere. Su

questi aspetti sono«in crescita, a livello nazionale, le misure
di supporto; tuttavia, la precondizione per sfruttarle
adeguatamente 2 una cultura del cambiamento che deve
diventare 'elemento propulsore senza il quale qualsiasi
incentivo non produrra i risultati sperati. A solo titolo di

‘esempio, Simest lancera una nuova misura di finanza

agevolata per sostenere gli investimenti nell’inte]ligenza
artificiale nelle Pmi esportatrici o appartenenti a ﬁhere
produttive a'vocazione internazionale.

A proposito della dimensione internazionale, molte Pmi
hanno produzioni altamente specializzate che, da un lato,
rappresentano un vantaggio ma, dall’ altro, richiedono una
rete di contatti adeguata per-essere valorizzate. Per questo
servono servizi che permettano alle imprese di meglio -
conoscere il contesto internazionale, inmododa -
trasformare esportazioni occasionali in durature. Spesso,
pur disponendo di prodotti eccellenti, non possiedono le
competenze e l’orgamzzazmne necessarie: anche in questo
caso, muoversi da soli pud essere limitante. Le Pmi sono
radicate nei territori, ma per mantenersi competitive
devono essere organizzate in distretti o collegate alle grandi
imprese (che in Italia sono davvero poche) all’interno di un
sisterna di filiera. Le Pmi sona certamente flessibili e
riescono (o dovrebbere riuscire) a reagire rapidamente:
questa & una caratteristica fondamentale, purché siano
inserite in sistemi pil1 ampi. Da sole faranno sempre pit1
fatica: Infine, dovremmo iniziare a riflettere sul fatto che,
viste le caratteristiche economiche e tecnologiche
(automazione, digitalizzazione, ece.) delle imptese, abbia

-ancora senso misurarne la dimensione attraverso il numero

dei dipendenti: unindicatore che certamente esprime la
capacita occupazionale ma forse non pit la dimensione
economica.
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Gefran salgono
i ricavi (+2 3%)
nei primi 6 mesi

Trainano i mercati italiano e asiatico
Aumentano anche gli ordini: +5,2%

1 CONTI .

=3 PROVAGLIO Crescono i
ricavi, 'utile netto e gli ordini,
trascinati dal buon andamen-
to dei mercatiitaliano e asiati-
¢0, a cui perd fa da contraltare
un’area americana in contra-

~zione. Sono numeri comples-
sivarhente positivi quelli regi-
strati da Gefran nel primo se-
mestre: dell’anno, approvati.
dal Cda'ieri mattina.

' Nenostante' uno scenario
globale caratterizzato davola-
tilita € incertezza, il gruppe
multidazionale attivo nelle
techologie per I'antomazione

- industriale, con-quartier gene-
rale'a Provaglio d'Iseo, ha cu-

mulato dagennaioagiugnori- -«
- Il manager. Marcelio Perini

cavis per 73,8 milioni di euro,
in drescita del 2,3%: sul primo
semestre 2025, quando furo-
no 72,2, con un Javoro sostenu-
to dal recupero della doman-
déasoprattuttonel secondo tri-
riiéstre. A frenare parzialmen-
te la corsa-di. Gefran & stato.
I andamento delle valiite este-
re, che haihciso negativamen-
te sui ricavi per oltre il 3% ri-
spetto al semestre di confron-
0.

Del ‘miglioramento . com-
plessivo.dei ricavi & stata pro-
tagonista anche la controllata
CZ Elettronica, con 0,4 milio-

ni di euro, eritrata nel gruppo

'anno: scorso e oggi piena-
mente attiva, Trale aree opera-
tive, il segmento-dei compo-
nenti perl’automazione & cre-
sciuto del 6,9% mentre il seg-
mento sensori dell’1,3%. Cu-

07 Agosto 2026

riosi i risultati per area geogra-
fica, che confermano un’evo-
luzione non .omogenea dei .
mercati in cui -Gefran opera.
Segnah ‘positivi arrivano per
esempiodal nostro Paese, do-
ve il trend positivo-& migliora-
to del4,1%, e dalmercato asia-
tico, in incremento del 7,1%
sul primo 'semestre 2025
(+10,6% a paritd di tassi di-
cambio). Il continente ameri-
cano invece segna il passo ed
& peggiorato del 5,1%, anche
se a parita di tassi di cambio la
perdita sarebbe stata pili con-
tenutae pari al 2%. Andamen-
to altaléenante anche nei mer-
cati europei, dovel’incremen-

to dei ricavi nei Paesi non Ue,

in Gran Bretagna in-particola-
re, ha consentito di colmare il
gap generatordalla contrazio-
ne. dell’area comunitaria. _
Molto positivo-e di buone
speranze perl risultati del se-
mestre in corso il dato- della
raccolta ordini, in crescita.del
5,2%, una situazione per-cui
l'amministratore  delegato
Marcello Perini -ha detto di
confidare nel «Proseguimen-
to del percorso di crescita av--
viate nel primo semestre; con-
tinuando a creare valore gra-

- zie alla solidita del posiziona-
“mento del Gruppo eaunamar-
‘ginalita che si manterra am-
_piamente positivan.

Per la redditivitd Gefran &
sempre su livelli elevati, con
I'Ebitda a 13,2 milioni di euro
e un utile netto a 6,7 milioni,
in lieve sdlita sul 2025 nono-
stantei maggiori investimenti
{nei primi seimesine sono sta-
ti fatti per 8,1 milioni di euro)

. in competenze, sviluppo com-

mercialee capacita produtti-
va.Solidaanchelastruttura fi-
nanziaria, con una posizione
netta positiva per 25,6 milioni
di euro. F.A.
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Neospenence
trovato I'accordo
con le banche

N

|'ad Patella: «Torniamo a competere
In un mercato che cresce veloce»

11 Percorso. L'accordo faparte del piano dl risanamento: della sodeta

IL PROGETTO

= BRESCIA. Neosperience
hasottoscritto conicreditori fi-
nanziaril’accordo in esecuzio-
ne de! piano di risanamento.
L'accordo sifondastiun piano
industriale e una necessaria

' manovra finanziarja volti a
| consennreﬂ riequilibriodell’e-
sposizione debitoria e della si-
tuazione economico-finanzia-
riadella societa. Per di pil;, que-
sta intesa «costituisce 'appro-
do finale del percorso di com-

' posizionenegoziata per la solu-

- zione della crisi d'impresa av-

viato da Neosperience nel
2025», spiega Teleborsa.

«Con la firma di.oggi tornia-
mo a competere ad armi pari,
in un mercato dove la doman-
dadiintelligenza artificiale ap-

.plicata cresce pii rapidamen-

te della capacita delle aziende
di adottarla - ha.commentato
I'ad Michele Patella - Abbiamo
scelto di usare questi mesi per
lavorare sull'azienda: abbia-
mo rivisto la struttura organiz-
zatva, concentrato risorseein-
vestimenti sulle attivita core;
dismesso aree di business non

07 Agosto 2026

pih redditizie e ridotto in mo-
do strutturale la base dei costi.
Il risultato & una Neosperience
piu efficiente e pirfocalizzata,
ele prime evidenze conferma-
nolabontadellavoro fatto-ri-
marca il manager -: @unrisulta-
to costruito dalle persone di
Neosperience, che ringrazio
profondamente e di cui sono
estremamente orgoglioso Da
oggi le nostre energie sono in-

teramente sui clienti esull’ese-

cuzione del plano industria-

en,

11 percorso si & svolto in pa-
rallelo a un’ampia azione di
riorganizzazione aziendale, av-
viatanell’estate 2024, che hain-
teressato la struttura organiz-
zativa, il perimetro delle attivi-
‘taela base dei costi, con effetti
di maggiore efficienza e dipitt -
nettafocalizzazione sul merca- -
to. Il piano finanziario alla ba-
se dell’accordo, redatto- con
V'assistenza di Kpmg Advisory,
prevede il rimborso integrale
dei debiti verso i creditori fi-
nanziari, con l'eccezione di’
due istituti per cui & prevista
una soluzione a «saldo-e stral-
cio» e pertanto usciranno dal
monte complessivo dei debiti
finanziari da rimborsare.

Durante il periodo di esecu-
zione del piano, I'azienda sara
affiancata da un professioni-
sta in qualita di Chief Restruc-
turing Officer, con funzioni di
monitoraggio dell’esecuzione
del piano e di reporting perio-
dico a favore dei creditori fi-
nanziari firmatari.

- Apreve saranno definitii ca-
lendari per!'approvazione dei
bilanci 2024 e 2025 nonché
eventuali ulteriori passaggi,
definiti d’intesa con le autori-
taecon l’Ega, perpoter addive-
nire il prima possibile alla
riammissione alle negoziazio-
ni del titolo. EB

Ritaglio stampa ad uso esclusivo del destinatario, non riproducibile



