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In via Volturno

veco Brescia, definita
a fermata di fine anno

« Stop all’attivita
dal 21 dicembre,
conripresadal 7
gennaio 2027
Produzione: nel
2026 sono previsti
10mila Eurocargo

483-001- 001

BRESCIA Due settimane e
mezza di stop per le vacanze
di Natale e fine anno. La dire-
zione del sito di Iveco di via
Volturno ha incontrato le
Rsa di Fiom Cgil, Fim Cisl,
Uilm Uil, Fismic e Uglm per
comunicare la data delle fer-
mata natalizia, che sembra
non aver trovato piena con-
divisione: in funzione delle
esigenze tecnico-organizza-
tive e della situazione del
mercato, i vertici aziendali
hanno comunicato che l'atti-
vitalavorativa deireparti Eu-
rocargo, 70.20 e funzioni di
staff, Minibus/Cng e Elettrifi-
cazione sara sospesa da lune-
di 21 dicembre a giovedi 31
dicembre, oltre alle giornate
del 4 e 5 gennaio. Conside-
rando i weekend e le altre
giornate di festivita che ca-

dononel periodo, l'attivita ri-
prendera giovedi 7 gennaio.
Se non verranno annunciati
altri giorni di Cassa integra-
zione, si prospetta una fer-
mata pin breve rispetto a
quella del 2025, quando I'at-
tivita si fermod venerdi 19 di-
cembre (per Cig) e riprese il
13 gennaio, dopo altri quat-
tro giorni di Cassa, per tutti i
reparti a esclusione di Com-
pletamento, Collaudo, Revi-
sione e Finizione, che rien-
trarono il giorno successivo.
Peggio ancora andd nel
2024, quando lo stabilimen-
to di via Volturno rimase
chiuso per un mese intero
con 'uso combinato di ferie
eammortizzatorisociali.

Sul fronte produttivo gli ul-
timi dati relativi aggiornati
indicano che. nel 2025 sono

Domani e la prossima

settimana programmate
assembleein fabbricacon al
centro I'Opa di Tata Motors
e la piattaforma per il nuovo
contratto specifico

stati realizzati 8.500 Eurocar-
go, per 'anno in corso le pre-
visioni parlano di 10mila
esemplari assemblati nello
stabilimento bresciano. Ma
queste sono anche settima-
ne cruciali per il futuro an-
che dello stabilimento di Bre-
scia, con I'Opa di Tata Mo-
tors su Iveco Group che si
concludera, salvo proroghe,
il 26 ottobre e che ha visto I'a-
desione compatta di tutti i
soci nel corso dell’assem-
blea straordinaria di venerdi
SCOrsO.

L’attesa

Domani, in via Volturno, ci
sard un’assemblea unitaria
per informare i lavoratori ri-
guardo all'ultimo incontro al
Mimit nel corso del quale so-
no stati confermatii 12 milio-
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A Brescia L'lveco é presente con la sedein via Volturno

ni di investimenti per il sito
produttivo bresciano su 76
milioni di euro totali. Giove-
di la partita con Tata Motors
sara al centro di un tavolo in
Regione Lombardia, quando
laIV Commissione si ritrove-
ranella sede del Consiglio re-
gionale per discutere del pre-
sente e del futuro degli stabi-
limenti del gruppo in regio-
ne. Per la prossima settima-
na ¢ prevista anche un’as-
semblea, indetta dai sindaca-
ti firmatari del Ccsl, per pre-
sentare la piattaforma riven-
dicativa per il rinnovo del
contratto valido per il perio-
do 2027-30: tra le richieste
un incremento della paga ba-
se del 3,3% per il 2027 e '28,
per un totale di circa 150 eu-
ro medi mensili. Rec.
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Metalmeccanici
Enolgas Bonomi, rinnovati
Rsu e Rsl: Fiom leader

CONCESIO Concluso il rin-
novodi Rsu e Rlsalla Enol-
gas Bonomi di Concesio,
azienda specializzata nella
distribuzione di valvole a
sfera gas, acqua e raccorde-
ria idraulica. Hanno parte-
cipato al voto 77 dei 99 di-
pendenti: la Fiom di Bre-
scia sale dalle precedenti
34 preferenze alle attuali
69 eleggendo la totalita dei

rappresentanti dei lavora-
tori di cui anche uno per la
sicurezza. La Fim territoria-
le, con 5 consensi, non eleg-
ge delegati. LaFiom «espri-
me soddisfazione per l'esi-
to della consultazione in
questa importante fabbri-
cadelterritorio».
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Colosm investe e nlancm

per una crescitano-

° Completato uno
sforzo di 5 milioni
per.rendere gli
ambienti di lavoro
pil accoglienti ed
efficienti. Nel 2025
rlcaw a 17, 5 min

BOTTIC!NO Una storia di

crescita e innovazione, che

parte nel 1970, varcai confini
dell’Atlantico. .e amiva fino

' agliUsa Mail.éuore diColo--

sio 'srl, specializzata - nelia
. creazione e ‘costrizione. di

" presse; batte:a Botticino Sera .

" ela dimostrazione & l'ultimo
investimento realizzato dal-
la famiglia per aminoderna-

- re gli spazi e rendere pit ac-

_coglientied efficientigli am-

" bieriti ‘di lavoro: uno: sforzo
dismilienidi eure-che hain-

itéressato-il-reparto montag-.

- gio e collaudo, it magazzirio
e-gli uffici, creando un luogo

di lavoro piti accogliente, lu-

minoso epiacevole. .

_ Laconclusione deilavoriée:

“statafesteggiata.con idipen-

- deriti{oggi sono 80, in cresci-

‘tarispetto al 2025)eiloro fa-
miliari,” oltte al coempany -
event dello: scorso sabato.
-che ha’ eoinvolto anche le::
istituzioni, :coime il sindacoe’
di Botticino; Paolo Apostoli, .

I'assessore al Lavoro di Re-

gione Lombardia, Simona Ti-~

roni e Pierluigi Cordua, presi-
dente di Cenfapi Brescia e

Lombardia: «L'evento: nasce .
come un momento per fex--
marcie festeggiare i risultati .

raggiuntiin questi-anni:ilne-
stro S0esimo:e cadiitoin:con-

.comitanza con il.Covid; an-
che per questa-abbiamo vo-

luto recuperarer, spiega

Emanuela Colosip, figlia del

fondatore, Gluseppe Colosio

-chea 94 ELDI‘LI SI. reca ancora-

tutti i gierni in: via -Caduti
Piazza Loggiae partecipa at-
tivamente alla vitaaziendale
- che guidal'impresa di fami-
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h i“m Mum?ﬂm '

La famlgha Colosuo Dawde Gluseppe (fondatore dell az1enda) Emanuela e Rossana

Lasrl esportain oftre 40 .
Paesi e si & rafforzata negli
Usa con una filiale propria,
lifondatore, Giuseppe -
Colosio, 94 anni,ancara .-
protagonista in azienda

“glia con il fr.atellc') Davide
{I'altra sorella, ‘Rossana, se-

_ guelaRelbosrl societa colle- :

gdta specializzata nell'auto-
»mazione fondatanel 1989).

I progetto a :
I nuovi ambienti accolgono
al meglio laluce naturale e si
affaccianosul-monte Madda-

lena; sono tutti climiatizzati, .
compresi gli unplanu pro--
duttivi, per ‘garantire il mi--

glior benessere possibile ai
lavoratori. Il progetto ha pre-

visto inolfre la realizzazione ~
. di nuovi e moderni spoglia<
toi; unasala corsi pitrcapien-

. te, per offrire maggiori op-
porturnita di formazione e ag-

giornamento e una salaristo-

ro. Unmodo per rendere an-
cora pig g:adevole il lavoro

inun azxenda in crescita: nel

2025, Colosio ha realizzato .
. _un fatturato di 17 52-milioni

di- euro,- in- aumento -del

- 17,3%. sull'antio: precedente,
“L’'azienda oggi-e -protagoni-

sta in oltre 40 Paesi e nel
2022 si é rafforzatacon la fi-

. liale in Usa. «N egliultimi an-
" ni nen.abbiame mhat smesso

di lavorare: quando cirsono
state flessioni, abbiamo avu-
tole spallelarghe per affron-
tarle-e ci- siamo orgamzzatl

- per i mesi successivi, quan-
-doilmercatosalivalavorava- -

mo anceradi pia1 - sottolinea
Emanuela -Colosio -. Siamo
molto conteriti: abbiamo gia
ordinativi-inolto buoni per il
2027 e abbiamoiniziato asvi-
luppare il'mercato america-

no, con un nostro collabora-

tore presente in.Usa e.che as-
siste le "aziende in tutto il
contmente»

.Con l'azienda di Bomcmo
ela Relbo di Rezzato; I'offer-

ta@ completa dalle rnacchl-

ne per pressofusione ai siste-
- miautomatici-e agli accesso-
- 11 dedicati al processo,pro-
duttivo; .come -lubrificatori *:

automatici - per- stampi ed
estrattoripetgetti pressofu-

_si:.«Laproduzionefortemen-."
te -verticalizzata: partiamo .

dal'piano d’acciaio che lavo- .

riamo - internamente - € as-
sembliamo, fino al cellaudo
dal cliente - spleganowertl-
ci - I nostri impianti sono
fortemente personalizzati e

realizzati.su misura, oltre a -~

essere altamente tecnologici
e innovativi».- Dalla prima
pressa; consegnata nel 1971,
¢'é stata una corsa continua
a soluzioni sempre miglior,

con macchine.che riducono .

i consumi del 70-80%. «Sia-

mo melto atteriti alla sosteni- -

bilita e dal: 2020 presentia-
mo il Bilancio dedicato- con-

clude Colosie --Nel 2023, ab-.
biamo ampliato il nostro im- -~ .
pianto: fotovoltaico,.che ha -

una.potenza-complessiva di
415 kWp». Manuel Venturi
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—érescia, caro-vitaalle stelle:
prezn i saliti del 36% inl10 annl

= Nel 2026 1a stangata sul bilancio famlllare si aggita sui 760 euro allanno, spmta dai rincari di affitti, energia
e alimentari. Per una persona sola, le spese mensili per coprire le necessita quotidiane arrivano a circa 1.900 euro
Ilnodo resta |I dlvarlo tra i costi sostenutiele retnbuzmm ‘che non rlsultano SufflClentl a-evitare patemi

GﬂXN.PAOLO LARFRANCHI

Fare la spesa, pagare le bollette mettere ben-
zina nel serbatoio: nel Bresciano anchelene-
* cessitd quotidiane diventano un lusso. In 10

anni i prezzi:sono saliti del 36 per cento. Nel -

2026 la stangata: sul bilancio familiare si aggi-
ra sui 760 euro allanno, spinta dai rincari di

affitti, energia e alimentari. A Brescia, per.
una personaso]a lespese? mensﬂx per.coprire
le necessitd quotidiane, dallalioggio ai tra- .

sporti finoalla tavola, arrivano a circa 1900
euro (1.877pet il report-di Wise), £ il risvolto
locale diun:carg=vita:che.continua a morde-

re, mentre gli stlpench nonbastano mai. Afo- .

tografare la crescita dei prezzi & Posservato-

rio «Cara Italia», realizzato da FacileiiteCon-..

sumerismo-No Profit, che ha confrontato le
principali vocidj 'spesatrail 2015eil2025:

La prima stangata arriva- dalle utenze do- .
mestiche. In- dieci annilabolletta elettrica di-

una: famiglia tipo; con consumi annui di
2.000kWh, & salitadel 22%, passando da 486 _
a 593 euro: Ancora pilrpesante il rincaro del .
gas: per consumi di 1100 mietri cubiallanno,- -
la spesa & balzata da 1:064 a oltre 1.740 eurg,, -
con un aumento del 64% ¢ 677 euro aggiunti-,
vi. Anche muoversi costa di pit. Per un’'auto- -
mobile a-benzina.che percorre 10mila chilo- -
metri all’anno, il conte delicarburante & pas-
sato da 1.013 euro nel 2015 a1.144 nel 2025, il
13% in pin, Per il diesel'si€ saliti da 773 2 909
euro, con un rincaro.del 18%. Sommando-lu-

ce,gase  rifornimenti diuna sola.auto a benzi-

na,la spesa complesswa e cresciuta. da2. 563

a 3.478 euro-annui: 915 euro- in pidl, pari al-
36%. E il 2026 non promette trégua. Nei pri- .
mi 9 mesi dell'anno, rispetto allo stesso perio-
do del 2025, 1a spesa peri carburanti & au-
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mentata del 7% perlabenzina e del 20% peril
diesel. Sul fronte enérgetico pesano le tensio-
ni sui mercati del gas, tornato a rincarare da
febbrzuo dopo loscoppio della guerra inlran.

n carrelio $i alleggerlsce _ »
La pressione dej prezzi energetici si nﬂette
sugli alimentari. Tra il 201S e il.2025 il pane
fresco & rincarato del 43%,; passando da circa
2,90 a 4,14 euro alchilo, mentre lapasta dise-
mola.@aumentata del 40%, da1,20 al1,68 eu-
- ro. Ilatte fresco costail 26%in pitt ele uovail
- 23%, Ancora pit marcati-alcuni aumenti: lo-
lio -extravergine. d; ollva ha reglstrato un
+65%, arrivando a 7,42 euro. allitro; il caffe to-
stato segnaun balzo del 73%. Tra frutta e ver-
. dura, le mele sono- aumentate del 33%, le zuc-
chine del: 47% e i pomodon del 50%, fino a
'2,70-eurb al-chilo. Pift cariil Parmigiano Reg-
- giano (+27%) ¢ il petto.di pollo (+35%). Per le
- farniglie: rineari: distribuiti-su tanti prodotti si
. -fraducono in una spesa mensile sempre pil
-difficile da contenere, anche senza aumenta-
re le quantith acquistate...

"Il nodo resta il chvano Ara prezzie retxibu-

. zioni. Secondo I'Ocse, il salario lordo. annuo
‘medio per-lavoratore equivalente a tempo
. pieno & passato dai,29.473 euro del 2015 ai

34,733 del 2025, crescendo del 18%. Un au-
mento insufficiente, perd, acompensare] ‘in-

flazione: una volta considerato il rincare cu-

mulato deiprezzi,il salario reale risulta dimi-
nuito di circa il 4%.rispetto.a dieci anni pri-
ma. Gli italiani guadagnane nominalmente

di pit, ma possene permettersi meno acqui-

sti. Nel Bresciane, dove alle spese per la casa
si somma spesso la ‘necessita  di utlhzzare
l'automobile per gli spostamenti, la.pressio-

.- ne sui bilanci rischia di- farsi pit'intensa. E i

rincayi potrebbero.allargare ulteriormente Ia

- distanza traredditi e costo della vita.

I numeri del earo vita

Dati generali @ impatto sul bilancio famillare
Aumento generale prezzi

Stangata familiare

Spese.mensili persona sola

{10 anni) 2028 (Brescia)
+36% Circa 760 €/anno Circal.900 €

_Casa e utenze domestic-ha (2015 vs 2025) _'

Voce Consummo/Parametrd

(1.877€ repo‘rt._Wise)

. Aumenti carburanti
Valore'2025

Variazione % Valore 2015 ©_neiprimi 9 mesi
Bollétta elettrica  Famigliatipo, . 22% €486 - €593 "(9' 22;‘;6
{2,000 kWh/anino) - | Al oo
7 Bol_[‘etta delgas 1100 m?/ann_o . . (,::57‘;?2) "€1.064 oltrel740€ periodo 2025)
Trasporti e carburanti {2015 vs 2025) ' : anma

Variazione'% Valore 2015

] Voce ; Parametro Valare 2025

. ‘-Benz:na Auto da10.000 km/anno 13% €1.013 - €1.144

. Diesel - Auto da 10.000 km/anno: 18% €773 € 909
Spesa totale Annua . +36% - €£2563 . €3.478
{Luce+Gas+ - : (+915 €) ’
Benzina) ’ -

wiHe
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Riceardo Rosa, presidente di Ucimu - Sistemi per produrre

«LENOSTRE MACCH

INE UTENSILI BATTONO

GLI UMANOIDI CINESI IN QUALITA DEI LAVORO»

anno. Questi.datisorio stati presentatiin . .
.occasione dell’inaugurazione della recente

L'INTERVISTA

edizione di Bi-Mu, la manifestazione .
internazionale dedicata appunto al $ettore
delle macchine utensili e che da sempre

ERMINIO BISSOLOTTI
e.bissolotti@giornaledibrescia.it

. aalcuni giorni, finalmente, le
imprese possono completare le
comunicazioni relative agli
: investimenti previsti dal nuovo -
" Piano transizione 5.0. Una
" notizia ben accolta anche dai -
produtton di macchine utensili. «Comunque
vada, il Piano transizione 5.0 & partito un po'
al rilento: ha avuto una fiammata iniziale,
ma poisi & cristallizzato con I'arrivo del
periodo estivo € ora & ripartito - ammette il
presidente di Ucimu - Sistemi per produre,
Riccardo Rosa -. Adesso vediamo per il fine
anno casa ci prospetta il mercato italiano,
che p01 alla fine & sempre il nostro mercato -
di pit1 grande interesse per costi, vicinanza e
partecipazione a tutto-quello che ¢la vita
delle-aziende circostanti, Non le nascondo
¢he in questo momento siamo un po’ pill
fiduciosi di-qualche mesefan. '
Nel'terzo trimestre di:quést’anno, I'indice

degli ordini di- macchine utensili elaborato - -

dall’associazione a'¢uifa capoRosa (un
punto di riferimento nazionale per i
principali’costruttori italiani di macchine
‘utenili e robot) ha registrato un incremento
del'10,5% rispétto-al periodo
luglio-setternbre 2025 Gli 6fdini raccold
oltre¢onfine sono'addirittura cresciuti 'del

- 24,7% rispetto-aliterzo trimestre.dello-scorso - -

- trova casa a fieramilano Rho. «C'é ancora '
‘Vestero-che trascina e 'ltalia:che insegue -

7 puntualzzza Rosa - perd, passeggiando tra gli -
stand del Bi-Mu, abbiamo tiscontrato
maggiore fiducia tra gli esposuon, di .
conseguenza vuol'dire che iloro clienti -
stanno ricominciando-ad interessarsi agli -
investimenti-dedicati-al nnghoramento del
parco'macchine installato in aziendas.

‘Olwre al trénd di mercato, quali altri’
segnali le arrivano.dal Bi-Mu?

«Dal punto'di vista tecnologico e di cui g1é :
si parla tuttii-giorni, tra gli operatori-si parla
molto dell’apphcazmne dell’intelligenza
artificiale sugli impianti, delle inacchine:
digitalizzate e connesse tra di lord, della -
robotica per quello che riguarda I'andling,
cercando-di aurnentare la produttmta senza-
avere uria pressione eccessivasusugli - .
operatori 0 sugli operativi. Un altro- segnale
che arriva dal'Bi-Mu riguarda ancorai
mercati di sbocco, ma dal punto di vista del
settore di attivitd. Le faccio un esempio:
reglsmamo un‘calo nel comparto:

L PERSONAGGIO

Riccardo Rosa

IL PROFILO
Riccardo Rosa & stato
riconfermato, fino al 2027,
presidente di Ucimu. Forte di
una formazione scientifica
nel settore della
metalmeccanica (& al vertice
della Rosa Ermando Spa),
I'imprenditore ha iniziato [a
sua esperienza istituzionale
nel 1998 con il primo ruolé di
vicepresidénte nel Consorzio
.Cimu; mentre ['esperienzain
Ucimu & iniziata nel 2015.
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. automobilistico, mentre c¢’& una forte
domanda sui nuovi progetti dedicati
all’energia-o che riguardano i settori della
difesa e deli’Oil and gas. & qui dove per il
momento si vanne a mstallare gran parte
-delle nostre nacchine»-, < - - <1 e -
- Va ancora una volta: nconoscnuto un
ruolo trasversale delle macch.me utens:lx a

‘tutte le filiere produttive.
«L.e macchine utensili sono. alta base ch

" tutte Je filiere produttive. 1l settore della’ *

Difesa &un mercato che adesso.sta dando -

un grosso lancio alla domanda di macchine:
utensd] ma non pub assorbire tutta la -

o _ nostra offerta,

al'massimo & -

«Lanostra filiera | stato calcolato
si é coneernitratq | chepotra

B P g - -0 | -arrivare
su nicchie di mercato . all'8%. Per
- anziché sui UOlum1.)>_ b questo motivo
i dobbiame

trovare il modo di sestituire quella:domanda
- che arrivava dal mondo dell’automotive e
che assorbiva fino al 53/54% della -
produzione di macchine utensili su scala
-mongiale e che adessoe & fermoy, - -
Temete anche voi Pavanzata: ‘cinese?
dIn generale, la concorrenza ¢’ e e
. innegabile. Oggi, petd, la filiera italiana delle
macchine utensili si:¢ conecentratasu
nicchie di mercato anziché sunumeri e
volumi in ¢ui i cinesi-e i taiwanesi possono
diventare fastidiosi; Sul "custom made",
" secondo: ‘me, loro non sono ancora né

‘sufficientemente attrezzati né '
sufficientemente attratti da questa fetta di
mercato. Perché comunque & una fetta di
mercato abbastanza piccola, dove il cliente
‘va sefuito, coccolato, devi essere a casa'sua,.

. devi-rovarglila soluzmne per il pezzo che
deveprodurren: = e .

'Se, comediceva all’uuzno, il futuroLdelle

macchine utensili & nel segno dell’Al, come'
nonsifa a non temere gli umanoidi‘cinesi?:
~.«Da questo purito divista, la.Cinaha

_sicuramente qualche punto'di vantaggio: sm '
' per i costi sia a livello'di svﬂuppo Cha

‘tecnologico. Perd per noi per la macchina.
utensile non & tanto I'umanoide: quando
diciamo di rendere lasmacchina piu
affidabile e in grado di aiutare 'operatore, -
intendiamo che c¢i sono dei sistemi
comungue meccanici pluttosto che
elettronici di carico e scarico chegia - -
conesciamo come‘tecriologia e anche noi
riusciamo d'fare. Poi,.come dicevo prima,

' macchine di importazione sono pitiadatte a

loro su aziende groSse. sugrossi compartl
Su grossi numeri, riesco a-essere compentm
Noi abbiamo ancora una bella plateadi
clienti che sono miedio piccoli e vogliorio- -

. rapportarsi con forhitori nazionali. Oggine:

patlavo:anche con un mio cliente, che non &
un’azienda piccolae che pur pagando un
pre2zo maggiore (del'15/20%) preferiscono

‘rappoitarsi con produttori di macchine .

utensili-italiane, perché in noi riconesco Ia
qualita del servizio, ’abilita del ricambio, la
conoscenza del prodotto. E poi, spesso. le

i

lavorazioni semplici e di routine».
Insomma, non fornite solo un impianto -
ad hoc, ma un servizio su misura.

«Esatto, siamo come dei sarti
dell’impianto. Una peculiarita che i fornitori-
di macchine utensili orientali fanno ancora

~fatica'a seguire: Va detto; tuttavia, che se'

-devoeno costruire un’aziendache lavor al

-buio, chiavi in mano, conbatterieda , * .
centinaia di macchine tutte uguali.e dove é

‘una commessa di una certa corposita, sono’

- davvero bravi. Se, invece, devono costruire

‘un fucilé Beretta, magari un pezzo unico, . -
noi italiani siamo ancora molto pit brav1 di
loro. ‘ -
Ein quest’ull:lmo caso il mercato vi
- premia in termini di margmahté e valore
aggiunto. =
-«Ormai i gr0831 numeri noi in Italia li-
abbiamo persi, non c’é niente da
nascondersi purtroppo. E quindi I'unica
soluzione & appunto quella della qualita». -
Una spada di Damocle che pende sul
settore & sicuramente il tema energetico.
«Si, diciamo che il tema energetico & un .
tema che ci tocca, seppure parallelamente
alla nostra attivita. Le aziendeche
- producono macchine utensili non'sono
~energivore, malo sono i nostri fornitori,
pertanto il problema déll’energia diventa
consequenziale: I rincari delPenergia
incidono pxu'sul prezzo dell'acciaio, della
ghlsa, dell’alluminio o del'titanio che
usiameo per comporre le nostre macchine:
questo ¢ il nostro problema energeticon.
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«Energia, servono

interventi strutturali
a sostegno delle Pmi»

CONFARTIGIANATO

= BRESCIA. La sfida resta
quella di trasformare I'innova-
zioneinun’opportunita concre-
ta per il sistema produttivo. Ela
visita al data center Intacture di
Predaia, in provincia di Trento,
& stata 'occasione per il presi-
dente di Confartigianato Bre-
scia, Fugenio Massetti per lan-
ciare un nuovo appello: «Quel-
lo che abbiamo visto a Predaia -
ha rimarcato Y'imprenditore -
. dimostrache innovazione e so-
stenibilita possono essere pro-
gettate insielne. Ma la vera sfi-
da @ fare in modo che investi-
ment di questa portata generi-
no valore anche per i territori.
Undata centernon deve essere

soltanto una grande infrastrut- .
tura tecnologica: deve diventa- -

re un'occasione per sviluppare
competenze, servizi e nuove fi-
liere produttive. It futuro digita-
ledeve coinvolgere anchele mi-
cro epiccoleimprese, nonlimi-
tarsi a passare loro accanton.
Nel frattempo, tra marzo €
seftembre di quest’anno le fa-

miglie lombarde hanno soste- -

nuto 1,1 miliardi di euro dimag-
giori costi per bollette e carbu-
ranti, pari a 246 euro per fami-
glia. Nel periodo considerato,
gliaument sono stati del 16,6%
per eletiyicita e gas e del 26,8%
per i carburanti. Un aggravio
1 cherischiadipesare anche sul-
le atiivita artigiane, attraverso
la contzazione della capacita di
spesa delle famiglie. «Il caro
energia rischia di colpire due
volte le nostre piccole imprese:
direttamente, attraverso i costi

i

11 presidente. Eugenio Massetti

diproduzione egestione, eindi-
rettamente, attraverso la ridu-
zione della capacitd di spesa
delle farniglie - ha chiuso Mas-
setti -. Non possiamo chiedere
alleimprese diinvestire in inno-
vazione, digitalizzazione e so-
stenibilita senza garantire con-
dizioni energetiche competiti-
ve, anche rispetto agli altri Pae-
si europei. Ma c'& un'altra que-
stione altrettanto importante,
quella delle competenze: a Bre-
scia oltrelameta dei profili pro-
fessionali con competenze
green richiest dalle imprese &
difficile dareperire. La transizio-
neenergeticanon sirealizza sol-
tanto con grandi investimentie
nuove infrastrutture, maanche
conlepersonecapacidiproget-

tarle, installarle e gestirle. Servo-

no quindi intervent sttutturali:
sul costo dell’energia e investi-
menti nella formazione, per-
che le micro e piccole imprese
possano essere protagoniste di
questa trasformazione enon su-
birlan.
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Colosio, nella nuova sede cresce
negh spazi e nelle ambizioni”

La realta di Botticino ha sostenuto 5 milioni dl mvestnmentl
e ha concluso I'anno con un +17, 35% dEI ricavi. Export al 70%

PRESSE

- BOTTICINO. . .. Colosio

~ Group cresce negli spazm enelle

ambizioni, facendo quadratoin-
torno alla famiglia: non ‘solo i

veruc:lamendah ma ancheeso- :

: prattutto idipendentieiloroca-

ri, coniqualisabatoha festéggia- -

toi traguardi raggiunti nellarin-
novatasededlBotﬂcmo Un’oc-

tributoe- delle persone che ogni

giomo partempano alla crescita

aziendale», ‘spiega Emanuela .

Colosio; alla guida dellasocieta
insieme al-fratelld Dawde eallo

- storico fondatore, GiuseppeCo-
losio, ogg195enne lasorellaRos- .
sand guida invece la collegata

Rélbo, spec:ahzzata negh asser-

viment per le presse.’ ‘
Dopo aver chitiso 10 scorso

esercizie conun: fatturato'diol-

tre 17,5 milioni i etiro i crésci-
tadel17,35% sul2024,V'azienda. -
specializzata nella produzione -

di macchine e accessori per la
pressofusione sta “atiraversan-
- dounmomentopositivo, nono-
‘stantele difficolta cheinteressa-
no i comparto automotwe,
pnncxpale metcato di sbocco e

4 PRSPPI S

:_le

. prevede peril 2026 un'ulteriore,
aumento defricavi. «llmomen- ..

162 buono: Per questo’ conti-
nuiamo a. investiren, spiega la

Colosio, che sniocciola i-deftagli

dei’ 5 ‘milioni"di investimenta
messistilpiatto pef modernizza-

re lastruttura, adegiiare gli spa- -

zi all’humento dell’organico e
rmghorareﬂbenessereamenda—

1 punto Dopo gh‘lnterventl sul .
‘Teparto: montaggm e collaudoe-

sul magazzino, 'si & proceduto
coniltifacimento completode-
gli uffici, prestando grande at-
tenzione alla luce natirale e al

«panorama» che guarda dntto-

il Monte Maddalena M place

lidea di mettere un: ambiente
‘ bello al centrononselo delvive-

re, maanche dellavorares, con-

tiflua T'imprenditrice che indu- -
gia sull'importanza data-ariche

al tema della sosténibilita, inte-

- sa-come nsparmlo energetlco

ma anchecome qudlitd degli
amblenueattenmonealleperso-
ne.

«Dacucaunanno chce -por:

tiame. :avanti -un’ pmgetto per.
" rendere il lavozo pili seréno e

soddisfacente pertutti; eirisul-
tati li vediario quotidiariamen-
ten: La crescita perseguita dal
gruppo, dunque, non nguarda

fantol'avmento dellcdlmensm-, ‘

ni o dell'orgamco quanto il mi-
glioramento della qualita, delle |
competenzeedell’organizzazio-
ne. Abbiamo unportant: pro-
getti industriali € non poniamo |
limiti aunultenore ampliamen--
ton, prosegue Emanuela Colo- |,
siocherichiamaanchel’ investi-
mento in Colosio Usa, avviato' |
nel2022:1a filiale ogglservel in-
tero mercato nordamericano €
offre supporto anche, al- Sud
America. «Credlamo molto nel}
mercato statumtensen tira cor- |
to Ia tifolare: oggil'export rap- |
presenta circa il 70% del busi-
ness, ma ld quota- varia di anno
in anno in base allandamento’ |
delle commesse. L’ azienda, ¢he

. presidia contemporaneamente. |.
o Europa, Stat Unitie Sud Ameri- -

ca, guarda:con interesse anche °

—all' Oriente, dove gvicinaacom- -

piere i primi:passi. «Bisogna -
seinpre andare avanti - conclu-
de la‘Colosio - Nostio-padre-ci

‘ha: msegnato che bisognarsem-
- preprenderedelledecisioni, an- ‘
" che'accettando-la possibilita di

sbagliare; ma correggendo rapi-
damente Id rottan. Esattamente:
quello ¢he il gruppo Colosio fa

L .\._da oltre 50 anni.

el ANGELADEssi
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